Scenariusze zajec i wizyty studyjnej
wraz z materiatami dydaktycznymi
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Scenariusz | warsztatu

Tytut:
Alternatywne systemy sprzedazy
Zywhnosci - szansa na godng prace

Podtytut:

Krétkie tancuchy dostaw jako szansa
rozwoju rolnictwa rodzinnego w Polsce

Efekty warsztatu:

Cele warsztatu:

# Zapoznanie uczniow z alter-
natywnymi systemami

© Uczniowie dowiaduja sie
o istnieniu zorganizowa-
nych grup konsumentow
szukajacych bezposredniej
wspotpracy z rolnikami
Uczniowie dowiaduja sie
o potrzebach konsumentow
Uczniowie dostrzega-
ja potencjat i mozliwosci
rozwoju na drodze uprawy
Czas: 4h ekologicznej i bezposredniej
sprzedazy

sprzedazy bezposredniej
Rozmowa o wyzwaniach
i szansach rolnictwa
rodzinnego

Materiaty: Flipczat, post-ity, markery,
prezentacja multimedialna




hre)

Aktywnos¢ Cel Materiaty Czas
P ienie si h.
o rzedstaw!en!e §1e 'prowadzacyc Flipchart .
Przywitanie Przedstawienie idei Agro-Eko-Lab. 15 min
L Z programem
Przedstawienie planu | warsztatu.
Kazda osoba mowi swoje imie oraz
Rundka Poznajmy sie | odpowiada na pytanie: Jakie sa Twoje
(jesli w warsztacie motywacje i oczekiwania/obawy Post-it, 20 min
biora udziat osoby, zwiagzane z udziatem w warsztatach. Flipchart
ktore sie nie znaja) | Uczestnicy zapisuja swoje gtosy na
post-itach i przykleja na flipcharcie.
Ustalamy wspolnie z uczestnikami
zasady pracy, np.: nie przerywamy,
gdy kto$ mowi, nie uzywamy
telefonow komorkowych, jestesmy
Kontrakt w petni zaangazowani, kazde pytanie Flipchart 10 min

jest dobre. Po zebraniu propozycji
zapisujemy je na flipcharcie, wszyscy
podpisuja kontrakt i zostaje on
przyczepiony do $ciany.

Tablica scenariusza
ktora bedzie
obowiazywac przez
oba warsztaty

i mana celu
usystematyzowanie
wiedzy

Tablice lub arkusz nauczyciel dzieli na
3 dziaty

| Alternatywne systemy sprzedazy - jak
i gdzie sprzedawac

1. TRADYCYJINE PUNKTY ZBYTU
-Targowiska, sprzedaz w gospodarstwie
2 NOWE INICJATYWY

-Kooperatywy spozywcze

-Grupy zakupowe

-RWS

-Targi branzowe lub okazjonalne
-Systemy paczkowe

-Przedszkola, Restauracje

Nauczyciel wypisuje temat dziatu oraz
podtematy ( TRADYCYJNE PUNKTY
ZBYTU i NOWE INICJATYWY)
Zostawiajac puste miejsce do
wypetnienia po prezentacji
przeprowadzonej w trakcie 1 warsztatu.

% zanotuj



. y Il Dziatalnosc¢ rolnicza - jaka forme
zanotuj . ; . . . .
dziatalnosci rolniczej wybrac dla
swojego gospodarstwa
Whpisuje 3 podpunkty (ale nie nadaje im
jeszcze nazw)

-RHD
-MOL
-Sprzedaz bezposrednia

Tablica scenariusza
ktora bedzie
obowiazywac przez
oba warsztaty

i ma na celu
usystematyzowanie
wiedzy

Il Produkcja rolnicza - jak produkowac
aby klient aby zainteresowany kupnem
produktow. Wpisuje 4 podpunkty (ale
nie nadaje im jeszcze nazw)
-Rolnictwo naturalne

-Rolnictwo tradycyjne

-Rolnictwo Ekologiczne - system
certyfikowany

-Integrowana Produkcja Roslin -
system certyfikowany

Aktywnos¢ Cel Materiaty Czas

»Rolnictwo dla Was”

Dzielimy uczniow na 2 grupy,

ktore pracuja na dwoch tematach.
Rozmawiaja i pisza na flipchartach.
Temat 1: najwigksze problemy,
wyzwania dla nich jako dla mtodych
rolnikow i dla rolnictwa w ogole
Temat 2: najwieksze szanse dla
Praca w grupach rolnikow 2 flipczarty 25 min

Kazda grupa ma 15 min na prace
wtasng (osoby prowadzace warsztaty
biorg udziat w pracach grup jako
facylitatorki/facylitatorzy, ewentualnie
podpowiadaja obszary, ktore nie
wyptynety)

uzyj materiatow ze strony: 36

PRZERWA PRZERWA 15 min

Grupy prezentuja sobie nawzajem

wyzwania/szanse, dopowiadaja jesli
maja jakies inne pomysty. Wspdlna 20 min
dyskusja o problemach i szansach dla
polskiego rolnictwa, mtodych rolnikow.

Prezentacja efektow
pracy w grupach




Prezentacja

PRZERWA

Korzysci/Trudnosci

Dyskusja
podsumowujaca

Podsumowanie,
feedback

Tablica
scenariusza

Prezentacja alternatywnych systemow
sprzedazy w kanatach tradycyjnych

i innowacyjnych

Nazwa prezentacji: Agro-eko-
lab_prezentacja-do-warsztatu-| -
gotowa do wykorzystania. Prezentacja
wymieniajaca wszystkie formy
sprzedazy z szerszym omoéwieniem
Kooperatywy spozywczej i RWS,
Prezentacja powinna zawierac filmy
proponowane w podreczniku

PRZERWA (osoby prowadzace grupuja

wczesniej zaznaczone przez uczestnikow

wyzwania i szanse w rolnictwie)

Podziat uczestnikow na 3-osobowe
grupy, kazda grupa generuje pomysty,
jakie korzysci i wyzwania w ramach
zaprezentowanych alternatywnych
metod wspétpracy odnosza rolnicy,
a jakie konsumenci.

Kazda grupa zapisuje na post-itach
swoje pomysty. Potem po kolei kazda
grupa wybiera jedna korzys¢, opisuje
ja catej grupie, przykleja na flipchart.
Osoby prowadzace porzadkuja
pomysty uczestnikow, ewentualnie
podpowiadaja nowe korzysci -

uzyj materiatow ze strony: 38

Uczestnicy wspolnie z osobami
prowadzacymi wspolnie sprawdzaja, na
ile proponowane przyktady wspotpracy
rolnikow z konsumentami rozwiazuja
wymienione wczesniej wyzwania

w rolnictwie w Polsce (wyzwania
wymienione w punkcie Rolnictwo dla
Was). Wspolna dyskusja.

Runda podsumowujaca warsztaty.
Uczniowie dziela sie wrazeniami, moga
przy tym odpowiada¢ na dwa pytania
pomocnicze: 1. Co byto nowe?

2. Co byto dla Was zaskakujace?

Po prezentacji nauczyciel wraz

Z uczniami wypisuje na tablicy
scenariusza alternatywne systemy
sprzedazy

Rzutnik,

prezentacja
multimedialna

Do opcji 2
potrzebne
opisy
stanowisk
(ponizej)

40 min

15 min

30 min

25 min

25 min

25 min



Krotka prezentacja przyblizajaca temat
jaki mamy rodzaje dziatalnosci rolniczej.

. RHD
Prezentacja
multimedialna - T MOL
Py Sprzedaz bezposrednia 25 min

dziatalnosci rolniczej Po prezentacji film

- 3 slajd
stajdy Dziesiatka najpopularniejszych
produktow RHD: https://www.youtube.
com/watch?v=N2XGzXIL6xg&t=303s
Tablica Nauczyciel podsumowuje i wypetnia .
. . X - 25 min
scenariusza tablice scenariusza dziat Il

Materiaty merytoryczne
do poprowadzenia warsztatu I:

»Rolnictwo dla Was”

Przyktadowe problemy dla mtodych rolnikéw/ Przyktadowe szanse dla rolnikéw/rolnictwa
rolnictwa (kolejno$¢ przypadkowa): (kolejnos¢ przypadkowa)
# Niskie ceny zywnosci w skupach + Swiadomi konsumenci, ktorzy szukaja dobrej
+ Konieczno$¢ konkurowania z tania zywnoscia ze jakosci zywnosci
wschodu + Rosnacy popyt na zywnos¢ ekologiczng
Wzrost znaczenia rolnictwa wielkoobszarowego Dofinansowania dla rolnikow
Wysokie ceny nasion Coraz lepsze wyksztatcenie rolnikow, dostep do
Trudnosc z zakupem ziemi edukacji, wiedzy
Koniecznosc¢ brania pozyczki na zakup nasion Poprawa infrastruktury na wsi
lub maszyn Zainteresowanie lokalnoscia, tradycja
Choroby atakujace zwierzeta i rosliny Wzrost mozliwosci sprzedazy bezposredniej
Brak wptywu mtodych osob w gospodarstwie na Pojawianie sie nowych rynkow zbytu
losy gospodarstwa (decyduja rodzice)
Perspektywa ciezkiej pracy, choréb
zawodowych, bolu plecow




Korzysci/trudnosci

Perspektywa KONSUMENTOW

Korzysci
Dostep do dobrej, naturalnej i ekologicznej
Zywnosci
Nizsze ceny dzieki wspolnym zakupom
bezposrednio od producenta, wytworcy
Znajomos¢ zrédet pochodzenia zywnosci,
sposobu jej wytwarzania, uprawy
Oszczednos¢ czasu, ktory poswigcany jest na
znalezienie dobrej zywnosci i sprawdzenie jej
podczas kazdorazowych zakupow
Mozliwos¢ wptywania na jakos¢ i rodzaj upraw
Zrozumienie czym jest rolnictwo, poznanie
rolnika

Korzysci
Uczciwe wynagrodzenie za prace i stabilnos¢
cen
Pewnos¢ wzglednie regularnych zamoéwien od
statych klientow.
Poznanie rynku konsumentéw i ich potrzeb
bezposrednio u zrodta.
Trwate relacje z odbiorca opierajace sie
niepewnosci rynkowej.
Whptywanie na ksztatt lokalnego rynku
i ekosystemu.
Szacunek

Wyzwania

L 4

L 4

Przyjmowanie ograniczen wynikajacych

z wielkosci i rodzaju uprawy/hodowli
Inicjowanie i przeprowadzanie okresowych wizyt
w gospodarstwach

Godzenie sie na ryzyko braku produktow lub
mniejszych dostaw

Otwartos¢, budowanie zaufania, wspieranie
dobrej komunikacji

Organizacja transportu lub odbioru zamoéwien

Wyzwania

>

Sprostanie okreslonym wymaganiom

wzgledem jakosci produktow i rodzaju uprawy/
hodowli. Konsumenci chca jak najbardziej
naturalnych produktow.

Gotowos¢ do przyjmowania wizyt/odwiedzin
cztonkow Kooperatywy na swoim gospodarstwie.
Zmieniajaca sie wielkos¢ zamowien - rosnaca na
(wiosne i jesien) i malejaca (na wakacje)
Potrzeba budowanie zaufania,

czestej komunikacji.

Terminowe dostawy zamowien lub

ich przygotowywanie.




NORO-EKO-LAR Materiaty z prezentacji multimedialnej o wspotpracy rolnikow

Kooperatywy spozywcze w ramach alternatywnego systemu sprzedazy
i krétkietaricuchy dostaw

Warsztat 1. Uzupetniniem skryptu jest prezentacja multimedialna, ktorej mozesz
Alternatywne systemy uzy¢ podczas warsztatu |. Udostepniamy jej w wersji do edycji, zeby
Sprzef‘azézmg‘ﬁf;c'éza"sa mozna byto ja edytowad, skracac lub rozbudowywac - korzystajac
z informacji dostepnych w skrycie, ale tez innych zrodet - w zaleznosci
od potrzeb. Aby z niej skorzysta¢ wejdz na strone:
http://www.transferhub.pl/agro-eko-lab

Przydatne linki:

Film z rolnikiem: Wywiad z Bartkiem i jego ojcem Markiem o poczatkach
https://www.youtube.com/ RWS: http://www.smakizpolski.com.pl/
watch?v=MJOsLtw_Kng kilogram-cebuli-25-groszy-mozliwe-rws/

Film na temat RWS Dobrzyn nad Wista: Przewodnik po Rolnictwie Wspieranym
https://www.facebook.com/rwsdobrzyn/ przez Spotecznos¢ Instytutu Globalnej
videos/1796364007304736 Odpowiedzialnosci http://igo.org.pl/nowy-
przewodnik-po-rolnictwie-wspieranym-przez-
Wywiad na temat RWS Dobrzyn nad spolecznosc/
Wista w Wysokich Obcasach: http://
www.wysokieobcasy.pl/wysokie- Poradnik “Czas na zmiane. Wybierz lokalnosc!
obcasy/1,80530,19471951,brokul-z-mszyca-na- Jak wspierac rolnictwo przyjazne przyrodzie
zdrowie.html i ludziom? Fundacji Kupuj Odpowiedzialnie
https://www.ekonsument.pl/materialy/
Film: https://www.facebook.com/rwsdobrzyn/ publ_522_czas_na_zmiane.pdf
videos/1796364007304736/

Przyktady kooperatyw spozywczych w Polsce:

*
*
*
*
*
*
*
*

Kooperatywa Spozywcza “Dobrze” https://www.dobrze.waw.pl/

Warszawska Kooperatywa Spozywcza http://www.wks.waw.pl/

Wawelska Kooperatywa Spozywcza https://wawelskakooperatywa.wordpress.com/
Poznanska Kooperatywa Spozywcza http://poznanskakooperatywa.pl/
Kooperatywa na Zdrowie, Warszawa http://kooperatywanazdrowie.pl/

Lubelska Kooperatywa Spozywcza https://lubelskakooperatywa.wordpress.com/
Kooperatywa Grochowska, Warszawa http://kooperatywagrochowska.pl/

Sadecka Kooperatywa Spozywcza, Nowy Sacz http://sadeckakooperatywa.pl/



http://www.dobrze.waw.pl/
http://www.wks.waw.pl/
http://poznanskakooperatywa.pl/
http://kooperatywanazdrowie.pl/
http://kooperatywagrochowska.pl/
http://sadeckakooperatywa.pl/
http://www.transferhub.pl/agro-eko-lab
http://www.youtube.com/
http://www.smakizpolski.com.pl/
http://www.facebook.com/rwsdobrzyn/
http://igo.org.pl/nowy-
http://www.wysokieobcasy.pl/wysokie-
http://www.ekonsument.pl/materialy/
http://www.facebook.com/rwsdobrzyn/

AGRO-EKO-LAB Kooperatywy spozywcze i krétkie tancuchy dostaw

. A zanotyj
Scenariusz Il warsztatu

Tytut:
Agroekologia - stara wiedza na nowe czasy

Podtytut:

Rolnictwo ekologiczne w sprzedazy
bezposredniej

Cele warsztatu:

Efekty warsztatu:

# Przyblizenie uczestnikom + Dostrzezenie potencjatu

uprawy agroekologicznej
(tradycyjnej, niekoniecznie
z formalnymi certyfikatami)
Pokazanie jak niewielkie
gospodarstwo moze zaczaé
uprawe eko i zarabiac na
sprzedazy za posrednic-

twem bezposrednich kana-

toéw sprzedazy.

<+ Wsparcie wiedza i przykta-

dami mtodych i poczat-
kujacych rolnikow na
matych gospodarstwach.

i mozliwosci rozwoju na
drodze uprawy ekolo-
gicznej i bezposred-
niej sprzedazy.
Powiazanie najwazniej-
szych aspektow gospo-
darstwa Ekopoletko

z realiami i mozliwosciami
0s0b uczestniczacych.
Naszkicowanie wstep-
nych plandw i mozli-
wych scenariuszy dla
swoich gospodarstw.

Czas: 4h

Materiaty: Flipchart, post-ity, markery, prezentacja multimedialna, przygotowane
scenki
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Tablica scenariusza

Aktywnosc¢ Cel Materiaty Czas 3

Na poczatku zaje¢ nauczyciel z tablicy
scenariusza robi powtorzenie dziatu |1l

Wprowadzenie

Opisanie celow warsztatu

i przedtawienie prowadzacych.
Rundka zapoznawcza, uczestnicy
opowiadaja o swoich gospodarstwach
i uprawach.

15 min

Kontrakt

Zapisujemy na flipcharcie warunki
pracy w trakcie warsztatu, np.
Tworzymy bezpieczna przestrzen -
bez ironii, sarkazmu, ocen. Szczera,
otwarta, bez podtekstow, bez
uprzedzen. Otwieramy sie na innych.

Flipchart

5 min

Teoria i podstawy

Praca zespotowa lub
prezentacja

Uczniowie podzieleni na grupy
otrzymuja zadania z wykorzystaniem
telefonow

Dowiedziec sie czym jest Agroekologia,
Rolnictwo Ekologiczne, Integrowana
Produkcja Roslin

Akroekologia - odpowiedzi na pytania
- czym jest

- wymienic¢ 5 gtownych idei

Rolnictwo Ekologiczne

Czym jest i na czym polega?
Przejscie na rolnictwo ekologiczne
Jakie sa cele rolnictwa ekologicznego?
Kto certyfikuje?

Integrowana Produkcja Roslin
Czym jest i na czym polega?
Przejscie na integrowang
produkcje roslin?

Jakie sa cele integrowanej
produkcji roslin?

Kto certyfikuje?

Praca

30 min

<0




e Aktywnosc (of3| Materiaty Czas A zan otuj
Uczniowie prezentuja swoje materiaty.

Nauczyciel podsumowuje i weryfikuje
ich zgodnosc¢ i wypetnia tablice

scenariusza dziat lll

Tablica
scenariusza W ramach utrwalenia wiedzy film
Czym jest AGROEKOLOGIA?
https://www.facebook.com/
watch/?v=1512213692265531
Przerwa 10 min

uzyj materiatow ze strony: 40-4

uzyj materiatéw z podrecznika

dotyczacych Rolnictwa naturalnego
i tradycyjnego oraz ko Sci

Przerwa 15 min



http://www.facebook.com/

zanotuj f Aktywnosc¢ Cel Materiaty Czas

Praca nad mozliwo$ciami zastosowania wiedzy

uzyj prezentacji multimedialnej
ze strony:

http://www.transferhub.pl/agro-eko-lab

Przerwa 15 min
Podsumowanie Komentarze uczestnikow na temat

rezultatow pracy warsztatow. Konstruktywny feedback 15 min
i feedback do przekazania kolejnym prowadzacym.



http://www.transferhub.pl/agro-eko-lab

Warto przeczytac:

Publikacja dotyczaca rolnictwa ekologicznego ‘Ziemia, ktora zywi”

Stowarzyszenia Ekologiczno-Kulturalnego ZIARNO w Grzybowie

< http://www.ziarno.grzybow.pl/images/publikacje/projektowe/
Ziemia_ktora_zywi.pdf

% zanotuj


http://www.ziarno.grzybow.pl/images/publikacje/projektowe/

Przyktadowe pozycje do
Analizy SWOT:

Mocne strony - niski poziom
inwestycji, maty areat wystarczy,
gospodarka w zgodzie ze
srodowiskiem, wysoka jakosc
produktow

Stabe strony - wymagajace duzo
pracy manualnej, stabo rozwiniete

Na targu: Klient

Jestes typem klienta
niezdecydowanego. Pytasz sie o kazdy
produkt jak smakuje, jak go przyrzadzic,
co lepiej kupic wg sprzedawcy. Szukasz
produktow na kolacje imieninowa dla
meza/zony. Masz ograniczong kwote

- pytasz o znizke, jesli kupisz kilka
produktow. Pytasz caty czas o rady.

Na targu: Klient

Jestes typem samotnika, ktory
chodzi na targ szukac produktow

z najnowszych trendow kulinarnych.
Topinambur, jarmuz toskanski, pomidor
malinowy gronowy, musztardowce
azjatyckie, fasolnik. Zagadujesz

o to, czy tatwo sie je uprawia, jak je
przechowywac, czy mozna z nich
zrobi¢ przetwory. Przy pierwszej
okazji mowisz, ze odeszta od ciebie
dziewczyna (lub chtopak), ktora ci
gotowata. Uzalasz sie.

struktury wsparcia, nieoptacalne
dotacje przy matym areale
Szanse - rozwoj rynku

zywnosci ekologicznej, wzrost
zainteresowania sprzedaza
bezposrednia

Zagrozenia - zanieczyszczenie
uprawy sasiadujacymi opryskami
i GMO, niekorzystne regulacje dla
matych upraw

Przez tel.: Konsument

z kooperatywy

Dzwonisz do rolnika, ktory dostarcza do
twojej kooperatywy. 5 osob zatruto sie
po zjedzeniu bobu. MAcie podejrzenia
albo o opryski chemiczne, albo o metale
ciezkie w glebie. Ttumaczysz zaistniata
sytuacje. To juz 3 raz, gdy ktos choruje
po produktach tego rolnika. Prosisz

0 mozliwos¢ wizyty na gospodarstwie
lub testu laboratoryjnego produktow.

Na targu: Rolnik

Jestes$ typem osoby praktycznej

i konkretnej. Jestes na targu, zeby
sprzedad, nie zeby robi¢ wyktady

czy zawierac znajomosci. Mowisz do
sedna i uprzejmie do 2 pytan klienta.
Po 3 pytaniu przepraszasz i zwinnie
ucinasz rozmowe (np. pani pozwoli,
musze wypakowac warzywa, prosze sie
zastanowic co pani by chciata). Ciagle
cos przektadasz, zeby wygladac zywo.



Na targu: Klient

Jestes klientem dbajacym o zdrowie,
na specjalistycznej diecie. Pytasz

0 zawartosc glutenu i typ cukrow

w produktach. Potrzebujesz jabtek

na 100% niepryskanych. Opowiadasz
historie o preparacie medycznym dla
twojego synka na bazie octu z jabtek.
Jesli bedzie w nim cho¢ promil chemii
np. od opryskow, preparat moze
powodowac skutki uboczne. Opowiedz
wymyslona historie o takim przypadku
Z gazety.

Przez tel.: Rolnik

Dzwoni twoj opiekun z kooperatywy.

Ma zta wiadomosc. Pytasz o wszystkie
szczegOty zaistniatej sytuacji. Pytasz, co
kooperatywa widziataby jako najlepsze
rozwiagzanie. Co chwile mowisz “tak mi
przykro” albo “rozumiem”. Pod koniec
rozmowy tracisz cierpliwosc. Bytes dzis
12h w polu. Zaczynasz ttumaczyc, ze
konsumenci nic nie rozumieja o pracy
na roli. Na koniec przepraszasz.

Na targu: Klient

Jestes klientem oportunista. Szukasz
okazji. Pytasz: Co teraz dobrze plonuje?
A czy mozna ze znizka przy wiekszym
zakupie? Szukasz produktu, o ktory
mozesz sie potargowac. Mowisz
rolnikowi, ze sprzedawca obok ma
nizszej cenie. Zamawiasz jedna
rzecz i prosisz, zeby ci przetrzymac
produkty - zaraz przyjdziesz
zaptacic¢. Sprawdzasz w telefonie
ceny produktow.

Na targu: Rolnik

Jestes$ typem sprzedawcy
“marketingowca”. Urodzites sie by
sprzedawac. Opowiadasz historie
kazdego produktu, kazdego zabiegu

polowego oraz o wspaniatych
jakosciach, ktore dzieki niemu
uzyskuje produkt. Np. pomidory
podlewane kropelkowo, precyzyjnie

co 2 dni zatrzymuja wiecej aromatu

w szyputce itd. Zagadujesz proponujac
wszystko i zapewniajac o dtugim
terminie przydatnosci.

Restauracja: Rolnik

Wtasnie dostarczasz warzywa do
restauracji, jak co tydzien. W tym
tygodniu wszystkie sataty poszty

w kwiat przez upaty i maja lekko gorzki
posmak. Ttumaczysz to szefowi kuchni,
mowisz mu o zmianach klimatycznych.
Opowiadasz o tym, ze zginety ci 3
rodziny pszczele. Probujesz wzbudzi¢
litosc, aby dostac¢ wynagrodzenie
pomimo wadliwej jakosci satat.

Restauracja: Szef kuchni
Przyjezdza twoj rolnik - dostawca

z towarem. W zesztym tygodniu
zostawit ci produkty pod twoja
nieobecnos¢. Burak lisciasty i szczaw
byty juz w stadium kwitnienia, bazylia
tez. Wszystkie miaty staby aromat

i twarde todygi i liscie. Chcesz zwrotu
pieniedzy, bo musiates zmienic cate
menu. Jestes niecierpliwy, masz dania
na ogniu i za godzine otwieracie.

Na targu: Rolnik

Jestes typem sprzedawcy introwertyka.
Minimalisty. Jestes obecny, ale
pasywny. Odpowiadasz tak, nie lub

to zalezy. W rozmowie nie patrzysz
klientowi w oczy, tylko na produkty.
Wolisz sprzedac taniej niz sie ttumaczyc,
dac znizke, niz ciagna¢ rozmowe.

Na targu: Klient
Jestes typem dociekliwym i dbajacym
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0 jakos$¢ oraz srodowisko. Pytasz rolnika
czym nawozit warzywa. Jesli odpowie,
ze obornikiem, zapytaj z czego, jak go
kompostowat, co jedza jego zwierzeta
(GMO?). Czy robit badania gleby na
metale ciezkie? Czy korzysta ze szkolen
z ODR z rolnictwa ekologicznego? Czy
robi opryski? Czy ma pewnos¢, ze nie
ma w produktach chemii?

Na targu: Klient

Jestes$ typem reklamujacym. Najpierw
precyzyjnie wybierasz (ogladasz kazda
sztuke owocu/warzywa w rece, zanim
ja zapakujesz). Pytasz o plamki, kolory,

wielkos¢, uszczerbki w wygladzie
produktow. Wachasz kazdy. Pytasz
dlaczego ma tak staby aromat. Kupujesz,
odchodzisz na bok i sprawdzasz dane np
o plamach na jabtku. Wracasz i zastraszasz
rolnika, ze zgtosisz to do sanepidu i nie
oddasz kasy. e

AGRO-EKO-LAB
Kooperatywy spozywcze
i krotkietancuchy dostaw

Warsztat 2.
Agroekologia - stara wiedza
na nowe czasy

Komunikacja w mediach

Uzupetniniem skryptu jest prezentacja multimedialna z przyktadami wpisow na
Facebooku i stron internetowych do oméwienia, ktérej mozesz uzy¢ podczas warsztatu
Il. Udostepniamy jej w wersji do edycji, zeby mozna byto ja edytowac, skracac lub
rozbudowywac - korzystajac z informacji dostepnych w skrycie, ale tez innych zrédet -
w zaleznosci od potrzeb. Prezentacje mozesz pobrac ze strony:
http://www.transferhub.pl/agro-eko-lab
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Scenariusz dwudniowej
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wizyty studyjnej

0Ogolny cel wizyty studyjnej:

+ Zapoznanie uczestnikdw z przyktadami gospodarstw ekologicznych,
stworzenie przestrzeni do rozmowy, stworzenie przestrzeni do rozmowy

z ich przedstawicielami

Zapoznanie uczestnikow z przyktadami alternatywnych systemow
dystrybucji zywnosci, stworzenie przestrzeni do rozmowy z ich

przedstawicielami

Dzien |

Cel:

Wizyta w gospodarstwach ekologicznych
(niekoniecznie posiadajacych
certyfikat, ale uprawiajacych w sposob
zréwnowazony, proekologiczny)

i zobaczenie na czym w praktyce polega
prowadzenie takiego gospodarstwa,
mozliwosc porozmawiania z rolnikami,
zadania im pytan.

Charakterystyka gospodarstw:

Dwa odwiedzane gospodarstwa powinny
charakteryzowac sie zréznicowanymi
uprawami, areatem, sposobem sprzedazy
itp. Chodzi o zaprezentowanie réznych
modeli funkcjonowania gospodarstw.
Przed zaplanowaniem wizyty warto
zgromadzic¢ informacje o rodzinnych
gospodarstwach uczestnikow (np.
dominujaca uprawa/hodowla)

i dopasowac profil odwiedzanych
gospodarstw do preferencji uczestnikow.

Jak znalez¢ odpowiednie gospodar-
stwa do odwiedzenia?

Warto poszukad informacji na stronach
stowarzyszen gospodarstw ekologicznych,
np. Ekoland (stowarzyszenie dziatajace na
terenie catego kraju)

Przygotowanie:

Przed wizyta nalezy przygotowac

opis tych gospodarstw i dostarczyc je
uczestnikom wizyty. Opis moze zawierac
informacje o powierzchni gospodarstwa,
areale zajetym przez poszczegolne upra-
wy, metodach uprawy, posiadanych przez
gospodarstwo certyfikatach. Interesu-
jace dla uczestnikow sa tez informacje
dotyczace historii gospodarstwa (np. od
kiedy uprawa ma charakter ekologiczny),
osobach pracujacych na gospodarstwie.

Ustalajac program wizyty na danym
gospodarstwie warto wczesniej uzgod-
nic z rolnikami jego przebieg i podkresli¢
praktyczny charakter wizyty.
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Wazne jest wczesniejsze sprawdzenie, jakie sa profile gospodarstw
uczestnikow projektu. Gospodarstwa z uprawami zbozowymi maja zupetnie
inng specyfike oraz rozmiar niz te o profilu rolno-ogrodniczym. Wtasnie
te ostanie mogtyby by¢ najwiekszymi beneficjentami proponowanego

modelu wspotpracy.

W trakcie wizyty:

Przyktadowe zagadnienia interesujace uczestnikow
jakie maszyny sa stosowane w codziennej pracy w gospodarstwie?
jakie sa naktady pracy w gospodarstwie ekologicznym wzgledem

gospodarstwa konwencjonalnego?

jakie uprawy sa najbardziej optacalne?
jak gospodarstwo radzi sobie z r6znego rodzaju szkodnikami?
jakie nawozy sa stosowane w gospodarstwie?

W trakcie osobistych spotkan z rolnikami ekologicznymi warto rozmawiac
o praktycznych stronach takiego rolnictwa - o jego kosztach, zyskach
z upraw, koniecznych naktadach pracy, sposobach walki ze szkodnikami.

Dzienll

Cel:

Spotkanie z przedstawicielami
kooperatyw, ew. innych inicjatyw
reprezentujacych alternatywne
modele dystrybucji zywnosci takie

jak RWS-y czy targi ekologiczne).
Dzigki temu spotkaniu uczestnicy
beda mie¢ mozliwos¢ sprawdzenia jak
w praktyce funkcjonuja alternatywne
sposoby dystrybucji zywnosci, poznac
cztonkow takich inicjatyw, porozmawiac
o wzajemnych potrzebach

i oczekiwaniach.

Charakterystyka kooperatyw/
inicjatyw:

Odwiedzane inicjatywy powinny
charakteryzowac sie zréznicowanym
modelem dziatania, a tym, co
powinno je taczyc, to wspotpraca

bezposrednia z rolnikami. Przyktadowo,
mozna zorganizowac spotkanie

z kooperatywami spozywczymi,
grupami RWS (Rolnictwa Wspierane
Spotecznie), ale tez takimi inicjatywami
jak targi ekologiczne czy restauracje
wspotpracujace bezposrednio

z rolnikami.

Przygotowanie:

Jak znalez¢ kooperatywy/inicjatywy?
Warto poszukac w internecie lokalnie
dziatajacych kooperatyw spozywczych
lub grup RWS (Rolnictwo Wspierane
przez Spotecznosc). Spis RWS mozna
znalez¢ tutaj: Przewodnik po Rolnictwie
Wspieranym przez Spotecznos¢
Instytutu Globalnej Odpowiedzialnosci
http://igo.org.pl/nowy-przewodnik-
po-rolnictwie-wspieranym-przez-
spolecznosc/
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W trakcie wizyty:

Przedstawiciele inicjatyw
konsumenckich opowiadaja o ich
codziennej wspotpracy z rolnikami,
skupiaja sie przede wszystkim na relacji
z rolnikami, a nie np. wewnetrznym
zorganizowaniu grupy czy sposobie
podejmowania decyzji. Jesli grupa
dysponuje kwestionariuszem, ktory
rolnik jest zobowiazany do uzupetnienia
przed nawigzaniem wspotpracy

warto w ramach ¢wiczenia wspoélnie

Ramowy program wizyty

8:00 Zbidrka pod szkota
8:15 Wyjazd

z uczestnikami wypetnic taki formularz
(moéwiacy np. o sposobach uprawy,
dbania o zwierzeta w gospodarstwie,
sposobach przechowywania produktow,
terminie przydatnosci produktow do
spozycia itp.

Przyktadowy program
wizytystudyjnej:

(odwiedzane gospodarstwa znajdowaty
sie w wojewddztwie lubelskim, a drugi
dzien wizyty miat miejsce w Warszawie)

9:00-12:00
12:30

13:15
14:30-16:30
16:45

19:30
20:00

Dzien ||

8:00
8:45
9:15

10:00-12:30

12:45
13:15-13:45
14:00-15:00
15:00-16:00

Wizyta w gospodarstwie ekologicznym |
Obiad w gospodarstwie ekologicznym |
Wyjazd

Wizyta w gospodarstwie ekologicznym Il
Wyjazd

Przyjazd na miejsce noclegu w Warszawie
Kolacja

Sniadanie

Wyjazd

Wizyta na Targu Ekologicznym Forteca,
spotkanie z inicjatorka targu

Spotkanie z kooperatywami: Kooperatywa na Zdro-
wie i Kooperatywa Dobrze, ¢wiczenie z tworzenia oferty

gospodarstwa
Przejazd do sklepu Kooperatywy ,,Dobrze”

Wizyta w sklepie Kooperatywy Spozywczej ,,Dobrze”

Obiad
Podsumowanie wizyty i odjazd
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