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Oczekiwane efekty



Innowacja ,,AGRO-EKO-LAB” powstata w odpowiedzi

na potrzebe szkot, aby wyposazac absolwentow szkot
rolniczych w kompetencje oczekiwane przez rynek pracy
i przez konsumentow.

Innowacja ma szanse:

a. wzbogaci¢ ksztatcenie o wiedze dotyczaca
ekologicznej produkcji zywnosci oraz sprzedazy
bezposredniej produktow rolnych

b. dostarczy¢ nauczycielom narzedzi, ktore
uatrakcyjnia zajecia dedykowane mtodziezy.

W perspektywie diugofalowej:
a. zmniejszy¢ odptyw mtodych rolnikow z rynku pracy

b.  nawiazac wspotprace na linii lokalni rolnicy naturalni
- mtodzi rolnicy oraz cztonkowie kooperatyw
spozywczych - mtodzi rolnicy

c.  nawiazac wspotprace pomiedzy szkotami

d. niwelowac bariery we wspotpracy lokalnych
gospodarstw rolnych z absolwentami kierunkow
rolniczych

e. wartosci dodane innowacji to spoteczna integracja,
wymiana kompetencji pomiedzy innowatorami ,
edukatorami, szkotami.

Innowacja odpowiada na kilka realnych problemow
z ktorymi mierzy sie szkolnictwo zawodowe w branzy
rolniczych, jak i samo rolnictwo.

Pierwszym z takich wyzwan jest duzy odptyw mtodych
rolnikdw z rynku pracy. Powodow tego zjawiska jest co
najmniej kilka.

Po pierwsze, zawdd rolnika , pomimo mozliwosci
zdobycia dofinansowan z UE na rozwoj, postepujacej

mechanizacji rolnictwa, rosnacej popularnosci show
typu Rolnik szuka zony i zauwazalnego wzrostu prestizu,
jest zawodem niezwykle wymagajacym (praca fizyczna,
czesto po kilkanascie godzin, najczesciej rozpoczynajaca
sie skoro $wita konczaca sie, zwtaszcza w sezonie

w godzinach p6znowieczornych i/lub nocnych, do
tego rowniez w weekendy) i z tego powodu po prostu
niewygodnym dla mtodego pokolenia.

Jesli chodzi o zawad rolnika, jest on obecnie zawodem
deficytowym na wiekszosci obszaru Polski. Wyjatkiem
s tutaj regiony pétnocno - wschodniej Polski, powiaty:
gizycki, ketrzynski, bartoszycki, wegorzewski, suwalski,
augustowski (nadwyzka osob poszukujacych pracy
wynika z nadwyzki edukacyjnej z lat poprzednich oraz
z braku alternatywnych ofert pracy). Do takich regionow
naleza tez najdalej wysuniete na wschod powiaty jak
chetmski czy krasnostawski, gdzie generalnie mtodzi
ludzie ksztatca sie po to, aby prowadzi¢ gospodarstwo
rolne. Rolnicy zgtaszajq brak chetnych pracownikow
sezonowych.

W szkotach, ksztatcacych na zawodach rolniczych,

to obserwuje sie coraz mniejsze zainteresowanie
kandydatow zawodami typowo zwigzanymi

z rolnictwem, jak Technik rolnik i zdarza sie, ze kierunki
o takim profilu nie sg otwierane. Rosnaca popularnoscia
cieszy sie natomiast weterynaria.



Problemem na jaki odpowiada innowacja jest rowniez
niewystarczajaca wiedza wsrod absolwentow kierunkow
rolniczych z zakresu ekologii, rosnacego popytu na
zywnos¢ bio i mozliwosci alternatywnych systemow.
sprzedazy. Wiekszo$¢ mtodziezy ksztatcacej sie

w szkotach rolniczych stanowia dzieci , ktorych rodziny
prowadza tradycyjne, srednie i duze gospodarstwa i do
takich metod uprawy ziemi czy hodowli zwierzat sa
przywykli.

Jesli chodzi o szkoty, to w ramach Programu nauczania
poruszane sa tematy zwigzane zaréwno dotyczace

Produktami innowacji sa:

Podrecznik dla nauczycieli - podrecznik stanowi
niejako Poradnik dla nauczycieli i odbiorow
zainteresowanych tematem rolnictwa naturalnego.
Zawiera obszerny wstep merytoryczny dotyczacy
rolnictwa naturalnego/tradycyjnego oraz sprzedazy
bezposredniej. Sktada sie z wprowadzenia, trzech
gtownych rozdziatow oraz podrozdziatow tematycznych.

Poszczegoblne podrozdziaty podrecznika:

Maty przewodnik po sprzedazy bezposredniej.
Wprowadzenie
Rolnicza sprzedaz bezposrednia
Handel detaliczny - wymagania, ktére musi spetni¢
rolnik
Oznakowanie miejsca sprzedazy zywnosci
Korzysci ze sprzedazy bezposredniej
Czym jest gospodarstwo proekologiczne?
Korzysci z prowadzenia gospodarstwa ekologicznego
Agroekologia
Lokalne rynki i alternatywne kanaty sprzedazy
Kooperatywy spozywcze
Wybrane kooperatywy spozywcze
Rolnictwo Wspierane przez Spotecznosc¢
Lokalne targi i bazary
Sprzedaz w gospodarstwie i przydrozne stoiska

rolnictwa konwencjonalnego, jak i ekologicznego , jednak
w podstawowym zakresie. Dodatkowo szkoty borykaja
sie z brakiem kadry nauczycieli i czesto jeden nauczyciel
realizuje po kilka przedmiotow, ktére niekoniecznie

sg zgodne z jego specjalizacja. Dodatkowo brakuje
nauczycieli bedacych na biezaco z trendami w branzy
rolnej, czesc z nich, jak wynika z przeprowadzonych
rozmow, nie wierzy w ekologie. Zajecia praktyczne
natomiast odbywaja sie w tradycyjnych gospodarstwach
i uczen nie ma nawet okazji zobaczy¢ jak funkcjonuje
gospodarstwo ekologiczne.

Systemy paczkowe
Szkoty, przedszkola i instytucje publiczne
Jarmarki, festyny, dozynki, wydarzenia cykliczne
Wspotpraca z restauracjami
Jaka forme sprzedazy wybrac?
Poréwnanie réznych modeli sprzedazy bezposredniej
Marka osobista - na czym polega personal branding
i jak przektada sie na zarobki?
Wspotpraca pomiedzy gospodarstwami
Promocja, komunikacja, media spotecznosciowe
Ekopoletko - studium przypadku
Podsumowanie
Kontakty do wybranych kooperatyw spozywczych

Elementem podrecznika sa tez dwa scenariusze dla
nauczycieli, przeznaczone do przeprowadzenia warsz-
tatow dla uczniéw oraz propozycje scenariuszy wizyt
studyjnych: w gospodarstwie oraz w kooperatywie
spozywczej.

Dzieki rozdziatowi 3, podrecznik ma wymiar praktyczny
i spetnia kilka funkcji. Po pierwsze, daje nauczycielowi
wiedze teoretyczna z zakresu eko upraw, sprzedazy
bezposredniej, po drugie jest zbiorem scenariuszoéw

i daje gotowa propozycje poprowadzenia zajec, zarowno
teoretycznych, jak i praktycznych.



Scenariusze zajec dla nauczycieli do prowadzenia
zajec dla uczniow - tacznie przygotowano 2 scenariu-
sze warsztatow, kazdy obejmujacy 4 godziny lekcyjne:

I scenariusz pt. ,, Alternatywne systemy sprzedazy
zywnosci - praca przysztosci”

Podtytut ,,Krotkie tancuchy dostaw jako szansa rozwoju
rolnictwa rodzinnego w Polsce”

Cel warsztatow:

1. Zapoznanie uczniow z alternatywnymi systemami
sprzedazy zywnosci

2. Wskazanie mozliwosci rozwoju rolnictwa rodzinnego
w Polsce.

3. Pokazanie sprzedazy bezposredniej jako szansy na
stabilnos¢ ekonomiczng dla matych gospodarstw.

Integralng czescia scenariusza sq materiaty uzupet-
niajace:

Zatacznik nr 1: Prezentacja: “Uprawa ekologiczna
roslin rolniczych”

Zatacznik nr 2: Prezentacja ,,Zasady dziatania koope-

ratyw spozywczych, RWS i innych”
- dodatkowo nagranie nr 1: https://www.youtube.
com/watch?v=wL1VlIueolVY
- nagranie nr 2:https://www.youtube.com/
watch?v=yuulOsVXCac

Materiaty merytoryczne dla nauczyciela, pomocni-
cze do przeprowadzenia zaje¢ w grupach (Zatacz-
niki 3 - 7)

Il scenariusz pt. ,,Agroekologia - stara wiedza na nowe
czasy”.

Podtytut ,,Rolnictwo naturalne w sprzedazy
bezposredniej”.

Cel warsztatow:

1. Zapoznanie uczniow z zatozeniami rolnictwa
naturalnego

2. Pokazanie, jak niewielkie gospodarstwo moze
zaczac uprawe produktow naturalnych i zarabiac

na sprzedazy za posrednictwem bezposrednich
kanatow sprzedazy.

3. Wsparcie wiedza, przyktadami rolnikow prowadza-
cych gospodarstwa naturalne.

Integralng czescia scenariusza sa materiaty uzupet-
niajace:

Zatacznik nr 1 - Prezentacja - “Rolnictwo agroeko-
logiczne w sprzedazy bezposredniej - komunikacja
w mediach”

Zatacznik nr 2 nagranie “Ekopoletko - wizja,
zysk, satysfakcja”: https://www.youtube.com/
watch?v=X_OEI8hjYcs wraz z materiatem uzupet-
niajacym: https://ekopoletko.wordpress.com/
portfolio/archiwum/

Materiaty merytoryczne dla nauczyciela, pomocni-
cze do przeprowadzenia zaje¢ w grupach (Zatacz-
niki 3 - 6)

Scenariusze wizyt studyjnych:
Scenariusz wizyty w kooperatywie zawierajacy:

1. Cel wizyty, czas trwania wizyty, miejsce wizyty (na
przyktadzie Terenu Poznanskiej Farmy Miejskiej,
w ktorej punkt odbioru ma Poznanska Kooperatywa
Spozywcza Potnocna)
2. Planowane efekty
. Instrukcja dla prowadzacego
4. Szczygtowy plan wizyty.

Wizyta studyjna w kooperatywie sktada sie z czesci
teoretycznej (tzw. pogadanka z przedstawicielem koope-
ratywy) oraz praktycznej (udziat w sesji zakupowej).

Scenariusz wizyty w gospodarstwie naturalnym
zawierajacy:

1. Cel wizyty

2. Wytyczne dla rolnika przyjmujacego na wizyte, tj.
zagadnienia obowiazkowe, zagadnienia pomocni-
cze/ dodatkowe

3. Czas wizyty


http://www.youtube.com/
http://www.youtube.com/

4, Szczegotowy plan wizyty.

Wideo edukacyjne dla uczniéw i nauczycieli - przed-
stawiajace wizyte w 9,5 ha wielkopolskim gospodarstwie

Pierwsza grupa odbiorcéw to nauczyciele uczacy
przedmiotow zwiagzanych z rolnictwem w szkotach
srednich, tj. w technikach oraz w szkotach branzowych .
Druga grupa odbiorcow innowacji jest mtodziez

tychze szkot.

Jednoczesnie gtowna grupe Uzytkownikow stanowia
nauczyciele.

Przed przystapieniem do wdrozenia innowacji w szkole,
nauczyciele oddelegowani do udziatu w projekcie, repre-
zentujacy dana szkote, odbywaja dwudniowe szkolenie,
majace ich przygotowac do pracy z tematem innowacji
i do prowadzenia warsztatow dla uczniow.

Krok 1

Prace z modelem zaczynamy od
zapoznania si¢ z przygotowanym Podrecznikiem.

Krok 2

Po zapoznaniu sie z Podrecznikiem, proponujemy
przejscie do Scenariuszy zajec¢ oraz wybranie sposrod
Scenariuszy tego, ktory najlepiej odpowiada aktualne-
mu Programowi hauczania. Proponujemy w pierwszej
kolejnosci realizacje Scenariusza | (w zaleznosci od mo
zliwosci, w catosci lub w kilku czesciach, np., dwoch po
dwie godziny lekcyjne), nastepnie przejscie do realizacji
zaje¢ wg Scenariusza Il (tutaj rowniez w zaleznosci od
mozliwosci, mozna zrealizowac zajecia w catosci lub

w kilku czesciach, np., dwoch po dwie godziny lekcyjne)

Marszewo, w ktorym produkcja nakierowana jest na
rolnictwo integrowane.

Celem filmu jest pokazanie jak wyglada praca w gospo-
darstwie naturalnym.

Uzytkownikami innowacji moga byc takze osoby zainte-
resowane tematyka ekologii, upraw naturalnych,
sprzedazy bezposredniej, cztonkowie kooperatyw oraz
wszyscy, ktorym bliski jest rozwoj edukacji w tych
obszarach.

Krok 3

Proponujemy rozpocza¢ pierwsza z lekcji w ramach
innowacji, wyswietleniem uczniom materiatu wideo
przedstawiajacego wizyte w gospodarstwie

w Marszewie.

Krok 4

Nauczyciel wraz z uczniami przechodza przez poszcze-
golne scenariusze moduty. Proces ten trwa tacznie 8
godzin lekcyjnych i powinien byc roztozony w czasie,
zgodnie z Programem nauczania zatwierdzonym przez
dyrektora danej placowki.

Krok 5

Po zakonczeniu kazdego modutu i zrealizowaniu danego
scenariusza, nabyciu wiedzy z danego etapu i wykonania
wszystkich zadan, Nauczyciel wraz z uczniami dokonuja
wspolnie podsumowania.



Krok 6

Uczniowie wraz z nauczycielem wyjezdzaja na dwudnio-
wa wizyte studyjna do lokalnego gospodarstwa natural-
nego. Podczas pierwszego dnia odbywa sie spotkanie

z rolnikiem. Mtodziez ma okazje zobaczy¢ dane gospo-
darstwo, zadac pytania gospodarzowi, poznac upra-
wiane rosliny, hodowane zwierzeta, przekonac sie jak
wyglada praca na takim gospodarstwie. Drugiego dnia
uczniowie spotykaja sie z przedstawicielem lokalnej
kooperatywy spozywczej . Celem wizyty jest zobaczenie

Bliskie rezultaty:

1. Uczestnicy nabywaja wiedze o ekologicznej produk-
cji zywnosci:

Uczestnicy innowacji znaja rozne sposoby na
skrocenie tancucha dostaw (sprzedaz zywnosci
bezposrednio do konsumentow).

Rosnie wiedza uczestnikow innowacji nt. ekolo-
gicznych technik produkcji zywnosci.

Uczestnicy innowacji znaja najistotniejsze
potrzeby/oczekiwania konsumentow ekologicz-
nej zywnosci.

Uczestnicy innowacji wiedza gdzie szukac
informacji o ekologicznej produkcji zywnosci
i alternatywnych metodach sprzedazy (bez
posrednictwa).

Uczestnicy innowacji wiedza, jak szukac odbior-
coéw ekozywnosci (konsumentow).

Rosnie wiedza w zakresie promocji gospo-
darstwa ekologicznego wsrod potencjalnych
konsumentow.

2. Uczestnicy wiedza jak przeksztatcic¢ swoje
gospodarstwo:
Uczestnicy innowacji znaja pierwsze kroki do

konwersji ich gospodarstwa na agroekologiczne.
Uczestnicy innowacji maja kontakty z potencjal-

nymi odbiorcami ekozywnosci (konsumentami).
Uczestnicy innowacji maja wieksza
wiedze o zasobach i potrzebach swojego

jak wyglada praca w takim zrzeszeniu, sprzedaz, na jakie
produkty jest zapotrzebowanie.
Krok 7

Wdrozenie innowacji powinno zostac¢ zakonczone podsu-
mowaniem. Uczniowie powinni mie¢ mozliwos¢ swobod-
nej wypowiedzi nt. tego czy poleciliby udziat w projekcie
swoim rowiesnikiem, co wywarto na nich najwieksze
wrazenie. Wskazane jest przeprowadzenie ankiete walu-
acyjnych i sprawdzajacych wiedze.

gospodarstwa w kontekscie przeksztatcenia go
na agroekologiczne

Uczestnicy innowacji nawiazali kontakty

z bardziej doswiadczonymi producentami
ekozywnosc.

Uczestnicy maja wstepny plan konwersji swoje-
go gospodarstwa na agroekologiczne.

3. Uczestnicy nabywaja nowe spojrzenie i podejscie do
ekologicznej produkcji zywnosci:

Uczestnicy innowacji wierza w mozliwosc prze-
ksztatcenia swojego gospodarstwa i skrocenie
tancucha dostaw

Uczestnicy innowacji wierza, ze przeksztatce-
nie gospodarstw na agroekologiczne moze byc¢
ekonomicznie optacalne.

Dostrzegaja korzysci ze wspotpracy (przy
produkcji i logistyce transportu z innymi produ-
centami ekozywnosci).

Uczestnicy innowacji nawiazali kontak-
ty z bardziej doswiadczonymi produ-
centami ekozywnosci chca podjac
pierwsze kroki do przeksztatcenia gospodarstwa
w agroekologiczne.
Uczestnicy innowacji dostrzegaja, ze praca
rolnika moze by¢ doceniana i uznawana za
spotecznie uzyteczna.

Uczestnicy innowacji utrzymuja kontakty
z ekologicznymi rolnikami (konsultacje).



Rezultaty w perspektywie dlugofalowej:

Uczestnicy innowacji prowadza gospodarstwa
agroekologiczne.

Prawa autorskie:

Uczestnicy innowacji sprzedaja swoje produkty
bezposrednio do odbiorcow.

Uczestnicy innowacji wspotpracuja ze soba prowa-
dzac swoje gospodarstwa agroekologiczne.
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